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AQUITAINE, LIMOUSIN, MIDI-PYRENEES, POITOU-CHARENTES

Cap Ingelec capitalise sur
les solutions clefs en main

ean-Paul Cales, président de

Cap Ingelec, société d'ingé-

nierie en électricité, auto-

matisme et génie climatique,
annonce des changements dans le
capital de la SAS qu'il a créée en
1992. Lors d'un petit-déjeuner du
mensuel «Objectif Aquitaine», il
a précisé la nature de 1'opération:
le pool d'investisseurs engagé en
2007 a hauteur de 33% du capital
se retire. Ce tiers est repris et par-
tagé entre les cadres de l'entre-
prise (10%) et «un autre investis-
seur» (23%). Outre I'implication du
management, I'avantage de 1'opé-
ration réside dans la suppression
de la clause de liquidité. Jean-Paul
Calés controle toujours 67% dun
capital social de 1,2 million d'euros
via sa holding Calés Technologies.

Marché des salles informatiques
Cap Ingelec compte 170 salariés
et affiche un chiffre d'affaires de
20 millions d’euros. Avec une crois-
sance annuelle de 25%, le dirigeant
espeére pour 2008 «un chiffre d'af-
faires de 23 millions et un résultat

Jean-Paul Cales, président de Cap Ingelec. La société, avec une croissance
de 25% par an, laisse espérer un chiffre d'affaires 2008 de 23 millions d’euros.

d'exploitationdeplusde2 millions ».
Les marchés publics constituent
40% des clients: Commissariat a
I'énergie atomique (CEA) dont le
projet international Iter a Cadara-
che (Bouches-du-Rhone), les ho-
pitaux dont ceux de Paris, et la Di-
rection générale de l'aviation civile
(DGAC). Cap Ingelec est organisée
selon quatre poles: l'ingénierie de

proximité (six agences et un bu-
reau, en Midi-Pyrénées, Pays de la
Loire, le-de-France, Rhone-Alpes
et Paca); les systémes et process,
(automatisme); les salles informa-
tiques et les réseaux électriques
compliqués; enfin, le pdle «clefs
en mains et maitrise d'ouvrage dé-
léguée» qui représente une part
majeure et grandissante du chiffre

d’affaires. Pour IBM Europe, Colt
France ou des exploitants des télé-
communications, la société congoit
et réalise des salles informatiques
clefs en main.

«De plus en plus de clients
confient leur hébergement infor-
matique a des centres externes
pour des questions de sécurité et
de puissance des réseaux. Pour
respecter des contraintes tech-
niques et des nécessités d'hygro-
métrie, nous implantons les ma-
chines et nous demandons aux
architectes de construire une co-
que autour», nous indique le di-
rigeant. Jean-Paul Calés travaille
avec |'architecte Olivier Chadebost
qui a aussi dessiné le batiment
HQE de 500 m* (800000 euros)
destiné a agrandir le siege social
de Saint-Jean-dTllac.

Et le dirigeant s'est associé avec
son voisin, Jérome Besse (Gale-
nix), pour commercialiser un parc
d'activités technologiques de 8 ha.
Lautorisation de vente des terrains
a Saint-Jean-d'Illac est en cours
d'obtention. EMMANUELLE FERE B



