Cap Ingelec continue a croitre malgré la crise

DEVELOPPEMENT Spécialisée dans lingénierie électrique et climatique, la société de Saint-Jean-d'lllac recrute toujours

Pour beaucoup d’entreprises, la
crise se traduit par une dégringo-
lade du chiffre d’affaires. Chez Cap
Ingelec, elle aeu pour conséquence
deréduirede25an %lacroissance
de son chiffre d’affaires (23 mil-
lions). Autant dire que lasociété de
Saint-Jean-d'lllac, spécialisée dans
lamaitrise d’ceuvre et le conseil en
électricité, en génie climatique et
en automatismes, dispose de la vi-
talité nécessaire pour faire face ala
tempéte.

Clestsivrai que, malgréle gel des
projets de certains de ses clients, la
sociétéaun carnetde commandes

sensiblement plus fourni qu'en

2008 alaméme époque. Et aprés
avoiraugmenté ses effectifs'an der-
nier, Cap Ingelec,qui employait170
personnes,dont 90 ingénieurs, fin
2008, va continuer de développer
son potentiel humain, seule vraie
richesse de I'entreprise, selon le
PDG-fondateur Jean-Paul Caleés.
10 chefsde projet et plusieurs tech-
niciens devraientainsirejoindre la
société cette année.

Créée en 1992, Cap Ingelec s'est
consacrée d'emblée a un métier ot
elle a su trés vite se faire une place:
la maitrise d’ceuvre de systémes
électriques sécurisés. Elleaainsi pu
devenirrapidementun prestataire

de confiance de l'aviation civile
pour la conception des réseaux
électriques desservantlessallesde
commandesdes tours de controle.
Sa capacité a élaborer des solutions
fiables lui a égalementvalu de pé-
nétrer le marché des hopitaux.

Le marché des « data cen-
ters »

Au fil des années, la société a élargi
son champ d’action. D'une part,
tout en continuant de travailler
comme maitre d'ceuvre, elle s'ef-
force aussi de développer pour ses
clientsdes prestations clésen main
dansle cadre desquelleselle super-

vise jusqu'au boutlaréalisation des
installations. D'autre part, de nou-
veaux types de marché sont venus
progressivement gonfler son chif-
fre d'affaires : les « data centers »
(centres de données, sortes de sal-
les de stockage délocalisables re-
groupantd'énormes capacités)re-
présentent pour elle un débouché
trés substantiel, IBM étanta cejour
son plus gros client. Mais I'entre-
prise se consacre aussi au génie cli-
matique, aux automatismes, aux
énergies renouvelables, etc.
Jean-Paul Calés reste I'actionnaire
majoritaire de I'entreprise au sein
de laquelle la société de capital-ris-

que nantaise IPO (groupe CIC) a
pris une participation de quelque
20 %, tandis que le management
détient 13 % des actions. La partici-
pation, qui permet de verser en
moyenne I'équivalent de deux
mois de salaire par an, représente
30 %desrésultats. Mais ceux-ci sont
suffisamment copieux pour per-
mettre a I'entreprise de faire de la
croissance externe. Apres avoir ra-
cheté, I'an dernier, la société Secath
(conseil en génie climatique), trés
introduite dans le monde du luxe,
Cap Ingelec s'appréte a mettre un
petit pied en Grande-Bretagne.
B.B.



